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はじめに：︎巨大な動画プラットフォームYouTube

　YouTube をご覧になったことはありますか？ おそらく、ほとんどの

方が「Yes」と答えるでしょう。

　YouTubeは、現在Google検索に次ぐ世界第2位の「検索プラットフォー

ム」で、世界では 20 億人以上が利用し、日本でも 6,000 万人以上が利用

している巨大な「動画プラットフォーム」でもあります。検索比率は 3％

程度ながら、Web での利用率は全体の約 2 割に及んでいます。

図1　YouTube で検索が行われる比率。Yahoo や Bing よりも大きい

図2　Web全体でのYouTube 利用比率は約2割を占めるほどになっている

出典：Less than Half of Google Searches Now Result in a Click
　　　https://sparktoro.com/blog/less-than-half-of-google-searches-now-result-in-a-click/

出典：Ranking the Top 100 Websites in the World
　　　https://www.visualcapitalist.com/ranking-the-top-100-Websites-in-the-world/

https://sparktoro.com/blog/less-than-half-of-google-searches-now-result-in-a-click/
https://www.visualcapitalist.com/ranking-the-top-100-Websites-in-the-world/
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　あなたは Web ブラウザを開き、どの検索プラットフォームで情報を

探していますか？ ほとんどの方が「Google 検索」と答えるのではない

でしょうか。「YouTube」と「Google 検索」は、共に「Google LLC」が

運営するプラットフォームで、昨今、その検索シェアは 92.2％までに膨

らんでいるため「寡占」と批判されるほどになっています。

　そのシェア獲得の背景には、Google の愚直な「ユーザーファースト」

という変わることのない理念に基づく運営方法が大きく影響していま

す。その理念は「Google が掲げる 10 の事実」として Web 上に掲げられ

ています（図 3）。

　Google 検索において、貴方が経営する会社の商品やサービスが Google

検索の「1 ページ目に表示される」ことが、ユーザーの求める「検索意

図への答え」であり、それは「解決のために貴方が探している情報や商品、

サービスはコレですよ」と Google が提示してくれている証しなのです。

図3　Google が掲げる10の事実

出典：https://www.google.com/about/philosophy.html?hl=ja

https://www.google.com/about/philosophy.html?hl=ja
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　今日のビジネスシーンで YouTube の活用はマーケティング上、絶対

に外せないプラットフォームになっています。その理由は、Google 検索

で表示される画面の中に答えがあります。

　まずは、貴社が取り扱っている商品やサービスの利用シーンに関連す

る単語を Google 検索に入力してみてください。

　すると、貴社が扱う商品やサービスに関連した多くの「キーワード」

に対し検索結果として、Google 検索の 1 ページ目に「YouTube」の動画

が表示されており、クリックすると YouTube に誘導されます。

　しかし、ここで、

　「キーワードを入れて検索したのに出てこない…？」

という場合は、大チャンスです。

　つまりこれは、Google 検索の中に、入力したキーワードの「解決策と

なる動画がない」ことになります。現在、YouTube では、関連する動画

があれば必ず 1 ページ目の検索結果に含まれて出てきます（図 4）。

　また、こんな場合もあります。

　「すでに、品質の高い動画がたくさん投稿されていて、しかも大量に検

索結果が並んでしまっている…」

　それでも大丈夫です。ここで、あきらめないでください。

YouTube の活用で
売上を上げるための考え方第1章
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　本文中で、検索キーワードとして競争の激しい分野でも売上を上げて

いく方法を解説します。

● YouTube の検索にはブルーオーシャンが残っている

　現在、Google の検索結果における「キーワード」は、売上の源泉を生

むための大事な看板になっています。ちなみに、キーワードとは「ユー

ザーが検索画面に入力する語句や文章などを想定して指定する単語」の

図4　Google 検索で「動画」は1ページ目に表示されるという優位性がある
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